
 

Mit den richtigen Argumenten ProPKV im Verkaufsgespräch punkten 
 

Sehr geehrte Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner, 
 
nie zuvor waren das Thema Gesundheit und deren Wert für die eigene Existenz so stark im 
Bewusstsein der Menschen wie heute – mit jedem Abschluss einer privaten Krankenvollversicherung 
erzielen Sie in der gesundheitlichen Versorgung Ihres Kunden einen Mehrwert. 
 
Die neue ProPKV Broschüre! Einfach und vertriebsorientiert  
Verstehen Sie die Herausforderungen des dualen Gesundheitssystems und vertrauen dem PKV-
System? Kennen Sie die Vorteile einer Privaten Krankenvollversicherung von AXA?  
Die ProPKV Broschüre erläutert die Argumentationskette zum Verkauf einer Privaten von AXA. Hier 
finden Sie alles Wissenswerte anschaulich und mit greifbaren Hintergrundinformationen dargestellt. 
Unsere Leistungsübersicht zu unseren Hauptverkaufstarifen hilft Ihnen, für jeden Kundenbedarf die 
passende, individuelle Lösung zu finden. 
 
Klartext zu den Vorteilen des PKV-Systems und unseren PKV-Hauptverkaufstarifen 
PKV verstehen und vertrauen im Überblick:  
 

1. Fünf gute Gründe für das PKV-System  
2. Fünf gute Gründe für die Private von AXA 
3. Top-Verkaufsunterlagen zur Krankenversicherung  
4. Tutorials des Aktuars von AXA 
5. Weiterführende Inhalte 
 
Starten Sie mit nur fünf guten Gründen für das PKV-System und die Private von AXA in Ihr nächstes 
Verkaufsgespräch. 
 
Kurz und schmerzlos – die neue Give Me Five-Broschüre  
Argumentieren Sie die Vorteile einer privaten Krankenvollversicherung von AXA mit nur 5 guten 
Gründen! Wie das geht, erfahren Sie in der neuen Give Me Five-Broschüre.  
 
Die neuen Kennzahlen der AXA Krankenversicherung – gesund wie nie! 
Starkes Unternehmen, starke Kennzahlen. Egal ob Sie die Quote der Verwaltungskosten, 
Abschlusskosten, RFB oder Ergebniskosten mit dem Marktdurchschnitt vergleichen, die 
Krankenversicherung von AXA erzielt hervorragende Ergebnisse. Überzeugen Sie sich selbst und 
vertrauen Sie der Finanzstärke von AXA! 
 
Exklusiv für AXA: Der FOCUSMoney Sonderdruck  
FOCUSMoney hat im Herbst in Zusammenarbeit mit KVpro.de eine mehrwöchige Testreihe zur PKV 
veröffentlicht. Hier hat AXA in allen Bereichen abgeräumt. Darüber hinaus wurden der 
gesundheitsservice360° und die digitalen Gesundheitsservices getestet. Das Ergebnis kann sich 
mehr als sehen lassen und wird Sie im Verkaufsgespräch unterstützen:   
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https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.content/02_Dokumente/01_Produkte/03_Kranken/01_Private_Vollversicherung/07_PKV_VuV/ProPKV_MPV_final_1020.pdf
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.content/02_Dokumente/01_Produkte/01_Vorsorge/07_Soli%204%20More/Hauptverkaufstarife_Leistungs%C3%BCbersicht.pdf
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/PKV+verstehen+und+vertrauen
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.content/02_Dokumente/01_Produkte/03_Kranken/01_Private_Vollversicherung/07_PKV_VuV/28_71009095_0920.pdf
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.content/02_Dokumente/01_Produkte/03_Kranken/01_Private_Vollversicherung/07_PKV_VuV/15_Broschuere_Fachinfo_Kennzahlen_2020_kommentiert.pdf


 
Alle Details zu den vorgenannten Testergebnissen finden Sie ausführlich im aktuellen FOCUSMoney 
Sonderdruck. Ab sofort digital verfügbar und für Ihr nächstes Gespräch rund um die private 
Krankenvollversicherung nutzbar! 
 
• SEHR GUTE Krankenversicherung, Ausgewogener Schutz, Vital300-U+KomfortZahn-

U+KTGV42-U 
• BESTE Krankenversicherung, Klassik-Schutz (Bestnote 4x vergeben), EL Bonus-

U+KomfortZahn-U+KTGV42-U 
• gesundheitsservice360° hat erneut die Bestnote erhalten – zum zehnten Mal in Folge! 
• Bewertet wurden auch die digitalen Gesundheitsservices. Auch hier konnten wir mit unseren 

innovativen Angeboten punkten. 
 
 

Für Rückfragen wenden Sie sich bitte an Ihre bekannten Ansprechpartner. 
 
Freundlich grüßt Sie 
 
Ihr Maklervertrieb 
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