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Die Attraktivitat der betrieblichen Altersvorsorge wachst: Beraten Sie lhre Kunden!

Sehr geehrte Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner,

Aktuellen Erkenntnissen und Studien zufolge ist die betriebliche Altersvorsorge inzwischen nicht mehr
wegzudenken, so berichtet unter anderem »AssCompact. Leider mangelt es vielfach an Kapazitaten
und Erfahrungen der Arbeitgeber und Berater. Eine entsprechende Unterstiitzung ist also
gefragt.

Mit unseren »bAV-L6sungen sind wir bestens aufgestellt — und Sie auch:
e ausgezeichnete Produkte

e Top-Services

e  beste Annahmerichtlinien im Kollektivgeschaft

e innovative Tools

e und vieles mehr ...

Auch unser Partner »dWerk unterstitzt Sie und lhre Firmenkunden geme — véllig unabhangig von der
UntemehmensgroRe.

Profitieren Sie liber dWerk von:

e autonomen, digitalen Beratungs- und Abschlusstrecken fiir die Mitarbeiterberatung
e vollstandig digitalisierten Prozessen

e weniger Zeitaufwand fiir alle Beteiligten

e  objektiver Beratung

e  entscharfter Komplexitat

e  verstandlichen Erklarungen

e  hoher Versorgungsquote

e  zugiger Abwicklung

e  mehr Empfehlungen

e  kompetenter Unterstitzung durch dWERK im gesamten Prozess.

Nutzen Sie das groRe Potenzial, das dieser Markt zu bieten hat! Wir unterstiitzen Sie gerne.
Fur Ruckfragen wenden Sie sich bitte an Ihre bekannten Ansprechpartner.

Freundlich griRt Sie
Ihr Maklervertrieb
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https://www.asscompact.de/nachrichten/benefits-so-denken-personaler-%C3%BCber-bav-und-bkv?from=2021-03-26%2007%3A41&to=2021-03-29%2007%3A07&pid=348027
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/Betriebliche-Altersvorsorge
https://dwerk.de/

